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Conteudo Programatico: Curso de Vendas B2B

« O que é venda? « O que é metodologia agil?

« Mudangas e influéncia . Caracteristicas da metodologia agil
. O que é venda B2B? . Como aplicar a metodologia agil?

« Quem sao os compradores? « Tecnologia e transformacao digital
. O que é gatekeeper? « Produtos e processos

« Estratégia e cold calling « Pessoas

» O que é pipeline de vendas? « O que é Customer Success?

« Estruturando o pipeline de vendas « Como elaborar estratégias de CS?
« Erros no gerenciamento do pipeline « Cases de CS

« O que é um playbook de vendas?
« Utilizando um playbook de vendas
« Modelo de playbook

« Topo de funil

« Meio e fundo de funil

« FunilemyY

« Inbound Marketing

« Inside Sales

« Geracao de conteldo

. Etapa de qualificacao

« Produto e recomendacado

« Growth hacking

« Como definir seu cliente ideal?

. Etapa de diagnéstico

« Etapas da venda B2B

» O que é SPIN sell?

« O que é BANT?

« O que é GPCT?

« O que é SDR?

. Executivo de contas 52.283.8831'0001‘3.6}

« Gestor de vendas )
IPED EDUCACAD
CORPORATIVA

Rua do Oratorio, 2.430
CEP: 03195-000
! SEo Paulo - 5P _.J

Geovani de Almeida de Castro foi aprovado com 80% de aproveitamento na prova final (desempenho nos exercicios: 70%).

Este certificado tem validade para fins curriculares e em provas de titulos como um certificado de atualizacdo, aperfeicoamento ou extensao profissional.
Nao é um certificado de graduacao e nem um certificado de habilitacdo técnico. Data de expedicdo: 20/05/2024, registro n? 1603030, da folha 1 do livro 1.



